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Ⅰ．会社概要

１．会社の名称

２．本社所在地

３．電話番号

４．URL

５．設立年月日

６．資本金

７．上場の有無（店頭/2部）

８．業種・業態

９．代表者名（年齢）

１０．CSO（情報戦略責任者）・CIO名（年齢、役職）

１１．直近の売上高（億円、年）

　　　その1年前の売上高（億円）

　　　その２年前の売上高（億円）

１２．直近の経常利益額（百万円、年）

　　　その1年前の経常利益額（百万円）

　　　その２年前の経常利益額（百万円）

１３．現在の従業員数（うち社員数、年）

　　　その1年前の従業員数（うち社員数）

　　　その２年前の従業員数（うち社員数）

１４．IT部門の有無（名称）

１５．IT部門の責任者名（年齢、役職）

１６．IT部門の人数（うち社員数）

１７．直近のIT関連の年間費用（人件費も含む、百万円、年）

　　  その1年前のIT関連の年間費用（人件費含む、百万円）

　    その２年前のIT関連の年間費用（人件費含む、百万円）

　ＩＴ経営百選応募記入シート（1/2）

㈱エス・エス・ジー

石狩市新港南３丁目７００番地４８

0133-64-7000

無し

平成13年1月4日

30百万円

無し

リサイクルパーツの生産・販売及び会員のサポート

工藤洋行（６５歳）

古田欽一（４４歳）情報システム部長

962百万円

792百万円

719百万円

1百万円

1.7百万円

3.3百万円

１１名

１１名

１１名

特に無し

古田欽一（４４歳）情報システム部長

兼任に尽き無し

2.2百万円

2.3百万円

2.5百万円
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ＩＴ経営百選応募記入シート（2/2）

このシステムを利用してBｔｏCの取引は当然のことながら、日本の車輌が輸出され
ている海外の国との取引も可能となり､現在その仕組みを検討中である。

１８．事業・商品・
　　サービス内容

１９．ビジネスの特徴

①　強み

②　付加価値

使用済み自動車（ELV）を解体し、使用可能な部品を抽出してテスト・美装等を施し
商品化したものを、コンピューターに登録しインターネットを利用して売買する（Bｔｏ
Ｂ）。

独自に構築したリサイクル部品の登録及び検索システムを他のシステム専業者と
協力して更に進化させ、現在は電子決済まで行っている。現在このネットワークと
在庫アイテムは国内最大規模でありネット上で年間５００億円ほどの流通がなされ
ている。

③　こだわり

④　独自性

大手の力を利用するのではなく、個者の在庫部品をネットを利用して共有在庫とし
て自由に売買可能なシステムである。

現在、国内にはいくつかの団体組織があり各々独自のグループ内ネットワークとし
ての利用の仕方が殆どであるが、全日本的に個人団体の区別無く又自動車関連
業界迄横断的に巻き込み、尚且つ在庫情報が多い独自のネットワークシステムは
無い。
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Ⅱ．自己評価表 会社名 ㈱エス・エス・ジー

　⑤情報セキュリティ対策（20点満点）
メールとインターネット環境両方に対して、複数のファイヤーウォールを施し万全とは言え
ないが今のところは問題発生しないセキュリティーシステムを取っている。あまり強固に
すると通信システムの速度に影響し部品流通に支障を来たすので難しいところである。

　　　　　　　小計（100点満点）

　③プロセスの高度化・連携（20点満点）
システム会社及びネット上の有力企業との連携をより強固にすることにより、流通に関る
諸問題をスムーズに解決できる。

㈱エス・エス・ジーとしては出来る限りアウトソーシングに徹し、余分な仕事を抱え込んで
贅肉をつけない体質にしたい。

各社のLAN及びWANにも対応しており、更にWWWを利用して全国とリンクしているので
部品流通に関するコミニュケーションは抜群と思っている。

　②営業・マーケティングの改革（20点満点） 現行の、ネット参加人員を増やすことによりまだまだ活発な流通が見込める。

２　IT高度活用の視点

㈱エス・エス・ジーとしては会員に対して月次決算資料の公開等を含め、あらゆる情報を
リアルタイム公開している。これは㈱エス・エス・ジーとしてのメールサーバーを保有し全
会員にメールアドレスを付与して日常頻繁に利用しているから可能な事である。

　⑤満足度経営（20点満点）
出来るだけ長期に現状を維持していき乍、次期システムにも果敢にチャレンジしていきた
いと思う。

リサイクルパーツのコンピューター管理及びネットワーク化に取り組んだのは約17年ほど
前からであり、当時は全国にそのようなシステムを採用しているところは殆どなかった、
その後似たようなグループ及びネットワークが全国に出来てきたが当社は、絶えず進化
と独自性を求めてきた。

　③経営の自立化（20点満点）
現在、このネットワークには解体業者として部品供給しているのはてのは約700社で有
り、その共有在庫（２５０万点）にリンクしている自動車関連業者は数千社に登っている

評価を行なうに当たっての具体的事実

　①業績の好調さ(20点満点）

当社は、自動車解体業の団体組織で約５０名の会員がおり、それぞれがリサイクルパー
ツの販売を行っており、そのコンピューターネットワークの管理及び流通のサポート等を
システム専業者と協力しながら行っており、法人組織化したのは約４年前で、以来株式１
０％の配当を連続して行っている。

　②ビジネスモデル（20点満点）

15点～11点

10点～6点

世界・日本に誇れるレベルの成果
他社が参考とする成果が出ている
十分に実践しており、一息ついた

20点～16点

採点基準

１　ビジネス戦略・経営改革の視点

　④経営のオープン化（20点満点）

　　　　　　　小計（100点満点）

　①コミュニケーション（20点満点）

　④人材・ノウハウの高度活用・
　　 高度な経営管理のへの活用（20点満点）

　　　　　　　合計（２００点満点）

0点 全く実践していない
5点～1点 着手しているが、まだまだこれから


